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Fonciére Immobilier - CA 250 M€
Définition de la proposition de valeur d’'une
nouvelle marque relationnelle : définition des

promesses & preuves de la marque et
préparation du déploiement

X
Immobilier Commercial - CA 2 Mds €

Définition de l'offre de services associée a la
clientéle Senior (étude de marché,
benchmark, recommandations stratégiques
et construction de la feuille de route)

\
Fonciére Immobilier - CA 250 M€

Définition de I'expérience client et du plan de
transformation serviciel a trois ans (collecte
des attentes clients, idéation, priotisation des

Nouveaux modes de travail, aménagement du
territoire, changement de business model et
émergence des acteurs de la “proptech” ... Les
enjeux sont nombreux pour le secteur, fortement
impacté par la crise du Covid-19
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NOS EXPERTS VOUS
ACCOMPAGNENT

) Guillaume Blondon m
Associé fondateur

Vingt années d'expérience dans le
conseil et une expertise du secteur de
limmobilier (stratégie marketing et
commerciale, innovation, services)

Benjamin Linage m
Directeur

Treize années d'expérience dans le
conseil dont plusieurs expériences
dans le secteur immobilier (plan
stratégique, stratégie servicielle)

\. NOS PISTES POUR

promesses et preuves) S’ADAPTER ET RELANCER
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DEFINITION REVUE ET
PRIORISATION DES RECHERCHE DE D'UN PLAN D'ACTIONS ADAPTATION DES
PROJETS PARTENARIATS ET
STRATEGIQUES CROISSANCE EXTERNE S SETE E T BIODIELES O
COMMERCIAL DISTRIBUTION
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https://www.linkedin.com/in/guillaume-blondon-73ab1121/?originalSubdomain=fr
https://www.linkedin.com/in/benjamin-linage-b85ab840/

