ACTEURS DES VINS ET SPIRITUEUX, REPENSEZ

VOTRE STRATEGIE AVEC MAWENZ| PARTNERS
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NOS EXPERIENCES SONT

RICHES ET VARIEES h g
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Maison de Cognac - CA 3,5 M€

Définition de la stratégie et feuille de route

a cing ans : diagnostic et analyse, définition
de la vision long terme et de la feuille de route,
accompagnement du déploiement

A

Maison de Champagne Internationale - CA 700 M€

Définition de I'architecture de marque meére /
fille : analyse théorique, création d'un index de
mesure de la distorsion, benchmark et
mapping de couples de marques similaires

A

Maison de Champagne Internationale - CA 100 M€

Construction d'une nouvelle offre
oenotouristique : benchmark des modeles
existants, construction de scénarios doffre,
choix et construction du modele cible

NOS EXPERTS VOUS
ACCOMPAGNENT

Pierre-Eric Perrin m
Associé fondateur

Vingt années d'expérience dans

le conseil et une expertise du secteur
des Vins et Spiritueux (stratégie,
positionnement marque, distribution)

B Alécia Paillier m
Consultante

Six années d'expérience dont cing
ans en tant que Brand Manager pour
des maisons de Champagne
internationales (Krug, Veuve Cliquot)

\. NOS PISTES POUR

S’ADAPTER ET RELANCER
01 02 03 04
DEFINITION REVUE ET ADAPTATION ET
DC'SIII\IES;RI%X'ITIIE%TE D'UN PLAN D’ACTIONS ADAPTATION DIGITALISATION DES
DE MARQUE MARKETING ET DES MODELES DE CHAINES DE
COMMERCIAL DISTRIBUTION PRODUCTION
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Martell Mumm Perrier-Jouét
Pernod Ricard

POUR PRENDRE
RENDEZ-VOUS :

pe.perrin@mawenzi-partners.com
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Tél.: 062503 90 84



https://www.linkedin.com/in/pierre-eric-perrin-47a0682/
https://www.linkedin.com/in/al%C3%A9cia-paillier/

